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Automatisierung & Digitalisierung — ab Seite 14

Handwerk im
digitalen Wandel

Ligna.In —ab Seite 30
Screen wird zur Messehalle

Fensterfertigung — ab Seite 68
Erfolg dank Automatisierung

Ladenbau — ab Seite 96
Systeme, Beschlage & Co.

konradin

mediengruppe




/ Panorama
// Markt & Branche

Alumat erhdlt Auszeichnung
Nullschwelle ist Produkt des Jahres

ift lddt zu Rosenheimer Fenstertage
Vor Ort und im Livestream

Als Produkt des Jahres 2021
wurde die Nullschwelle von
Alumat von der Internet-Platt-
form ,,bfb — barrierefreies Bauen“
ausgezeichnet. Die Plattform
ermittelt jahrlich die besten bar-
rierefreien Bauprodukte und
Losungen, die ein komfortables
und sicheres Leben in jedem Alter
ermoglichen. (hf)
www.alumat.de
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/ Bei gedffneter Tiir liegen die Magnete
komplett eben im Bodenprofil.

Corona-Etikette — Distanz, Verantwortung, Respekt

Was friiher die von Knigge
definierten und empfohlenen
Distanzzonen waren, ist heute,
in Zeiten des ,Social Distancing”
aktueller als je zuvor. Schon
immer galt es als aufdringlich,
sozusagen distanzlos, wenn
man seinem Gegentber, dem
Gesprachspartner zu dicht ,,auf
die Pelle” riickte. Es ist also
nichts Neues, doch wir sollten
gerade jetzt das ganz normale
Bedurfnis, ,auf Abstand zu ge-
hen®, respektieren und bertick-
sichtigen. Natirlich auch und
besonders im Kundenkontakt.
Achten Sie also heute mehr
denn je auf die Korpersprache.
Schon frithere Studien haben
gezeigt, dass Menschen aggres-
siv reagieren, wenn Fremde in
ihre personliche Distanzzone
Leindringen”—das hat sich seit
der Pandemie verstarkt. Achten
Sie also auf kleine Signale wie
den Schritt, den Ihr Gegenlber
zurlickweicht.

Auch die BegriiBung ist nicht
einfach. Gerade die Deutschen
werden als Weltmeister im
Handeschitteln bezeichnet —
so trifft uns nun natirlich die
volle Harte des Handeschiittel-
verbots. Doch es gibt auRer der
geballten Faust, bei der die
Knochel aufeinandertreffen,
oder des Ellenbogens auch ele-
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gante und stilvolle Arten des
Grulens: Legen Sie —wie es in
vielen arabischen und auch
asiatischen Landern ublich ist —
die ,Hand aufs Herz", mit einer
angedeuteten Verbeugung des
Kopfes. Ein Lacheln ist auch
hinter der Maske erkennbar.
Eine Herausforderung ist zu-
dem die Artikulation: Bei einer
Entfernung von 1,5 bis 2 Metern
und mit einer Maske vor dem
Mund wird es schwieriger, zu
beraten oder etwas zu bespre-
chen. Daher gebietet es die
Hoflichkeit, besonders deutlich
und lauter als tblich zu spre-
chen, damit unser Gegentiber
uns auch verstehen kann.

In Sachen Visitenkarten ist
derzeit die Karte mit QR-Code
sehr viel sinnvoller und hat
obendrein den Vorteil, dass Ihre
Daten sofort bei lhrem
Gesprachspartner gespeichert
sind.

/ Die Autorin: Brigitte Jahn vermittelt
in Seminaren, Workshops und Vor-
trigen Wissen zu den Themen Biiro-
organisation und Zeitmanagement.
www.bueromanagement-jahn.de

Auf den 48. Rosenheimer Fenster-
tagen vom 13. bis 14. Oktober
2021 bieten Diskussionsrunden
und Impulsvortrage relevantes
Wissen aus Technik, Wissenschaft
und Normung sowie zu wirt-
schaftlichen und konjunkturellen
Aspekten. Hierzu zdhlen strategi-
sche Themen wie der CO,-FulRab-
druck sowie die konkreten Folgen
der Klimaschutzziele und des
Gebdudeenergiegesetzes fiir Bau-
produkte. Auch praktische Tipps
zum Einsatz von Vakuum-Isolier-
glas (VIG), die Montage von Vor-
hangfassaden oder die Glas-
bemessung nach DIN 18008-2
mittels einer Typenstatik haben
ihren Platz im Programm.
Geplant ist das Branchenevent
des ift Rosenheim im hybriden
Format. Das vollstandige Pro-

gramm sowie die Anmeldemdog-
lichkeit finden sich auf der Web-
seite des ift unter: (hf)
www.ift-rosenheim.de
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Rosenheimer Fenstertage !
Hybeid = wor Ori and ondine i:;

13.+ 14. Oktober 202 1A

/ Die Rosenheimer Fenstertage sind als
hybrider Branchentreff geplant.

Investitionen im Bereich Innentiiren aus Holz
Hoérmann erwirbt Tiirenhersteller Lebo

Die H6rmann-Gruppe erwirbt,
vorbehaltlich der Zustimmung
der Kartellbehérden, den Holz-
tiiren- und Zargenhersteller Lebo
rickwirkend zum 31. Dezember
2020. Die Vertragsunterzeich-
nung fand am 5. August 2021
statt. ,Mit dem Erwerb von Lebo
erweitern wir unser Sortiment
und unsere Kapazitdten im Be-
reich der Zimmertiren aus Holz.
Lebo wird weiterhin eigenstandig
am Markt agieren und seine gute
Marktposition weiter ausbauen®,
so Martin J. Hormann, personlich
haftender Gesellschafter der
Hoérmann-Gruppe. Hérmann
beabsichtigt, in die Infrastruktur
als auch in neue Maschinen zu
investieren. Dadurch soll Lebo fiir
die Zukunft und fiir den Ausbau
internationaler Vertriebsaktivi-
taten weiter gestarkt werden.
,Uberall dort, wo es sinnvoll ist,
werden wir unsere Hormann-
Aktivitaten nutzen und Synergien
blindeln®, so Martin J. Hérmann.
Lebo produziert mit ca. 220 Mit-
arbeitenden an den Standorten
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/ Hérmann erwirbt vorbehaltlich der
Zustimmung der Kartellbehdrden den
Holztiiren- und Zargenhersteller Lebo.

Bocholt im Miinsterland und
Krakow am See im Landkreis
Rostock ca. 200000 Tiirelemente
pro Jahr und erzielte einen Jahres-
umsatz von rund 45 Mio. Euro.
,»Es ist uns ein grofRes Anliegen,
dass unsere starke Marke mit
unseren Mitarbeitenden in gute
Hande kommt und durch ein
Investitionsprogramm weiter
gestarkt wird“, dulern sich
Matthias und Hans-Wilhelm Lohr,
Vertreter der Verkduferfamilie.
Die Lebo-Geschaftsfiihrer Lothar
Strick, Henning Stowermann und
Jens Altenhenne werden das
Unternehmen weiter leiten. (sk)
www.hoermann.de

www.lebo.de
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